
Målsætningsværktøj til salgsmødet
Ved at udfylde målsætningsværktøjet før salgsmødet forprogrammerer du dine tanker og handlinger.
….være klar til at fravige planen – eller hoppe til Test2 i modellen.

Modellens 4 dele er: Test1, Operationsfase, Test2, Effekt. 
Test 1.

	Mål:

	Det er mit mål med salgsmødet at opnå:
	

	Intentionen bag er at:
	

	Det vil være værdifuldt for kunden fordi:
	

	Det vil være værdifuldt for mig fordi:
	

	Bevis: Hvornår har jeg nået målet? Hvordan viser det sig? 

Hvordan kan man se, høre, føle effekten. Husk det skal være så målbart som muligt

	Jeg har nået mit mål når jeg kan se at:
	

	Jeg har nået mit mål når jeg kan høre at kunden siger:
	

	Jeg har nået mit mål når jeg føler at:
	

	Jeg har nået mit mål når jeg tænker at:
	

	Tidsramme for opfyldelse af målet:
	Den x/x 


Operationsfase

	Jeg/vi vil foretage flg. handling(er)

Nedskriv handlingerne i den prioriteret rækkefølge 
	Jeg/vi vil benytte flg. modeller/fremgangsmåder for at fremme handlingen og resultatet
	Overvej nøje om det er realistisk i forhold til tid, andre mål, projekter m.m. 



	Handling:


	
	

	Handling


	
	

	Handling


	
	

	Etc


	
	


Test 2

	Hvis ikke ovenstående lykkes i processen vil jeg i stedet gøre flg:

	Det er mit alternative mål at:


	

	Dette kræver 

Ny handling 1


	

	Ny handling 2


	

	Etc.
	


Effekt 
	Effekt er konsekvensen af at din plan gennemføres. Se ”intentionen” øverst under Test1 og beskriv gerne flere detaljer i den hvis du synes den kan/skal styrkes.

	Hvilke effekter / nyttig konsekvenser vil ydelse - dit produkt - have for virksomhede/kunden? 
For medarbejderne?

Måske for virksomhedens kunder?

For dig?

	Jeg vil benytte flg. fremgangsmåde for at sikre at denne effekt forankres og fastholdes - og ikke forsvinder igen:

	Effekt / nyttig konsekvens 1:


	

	Effekt / nyttig konsekvens 2:
	

	Effekt / nyttig konsekvens 3:
	


	HUSK: Den vigtige, vigtige start på dit salgsmøde:
Dan dig et positivt fuldstændigt billede af dit kommende relations- og salgsmøde. Sæt gerne mentalt farver og smukke lyde på dit kommende møde. 
Vurder hvordan du gerne vil opfattes af mødedeltagerne som person. 

Afvej hvordan du vil se ud, fremstå og virke som mødedeltagerne. 

Hvad du gerne vil høre dig selv sige som de første replikker? 

Den korteste vej mellem mennesker er ofte et smil. Start gerne med et stort et af slagsen. 

Vi har fået to ører og en mund for at vi skal lytte dobbelt så meget som vi taler. Husk det. 

Åben hjerte, åben sind og åben vilje. Vis det – ud lev det. God fornøjelse. Tænk positivt. Nyd relationen. 
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